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TRENING: Negocjacje pod kontrolg

@ Po skorniczeniu kursu uczestnik:

o Bedzie wiedziat jak efektywnie przygotowaé sie do procesu negocjaciji.
o Bedzie potrafit prowadzié¢ proces negocjacji - kontrolujgc swojgq site,
bronigc swoich intereséw.
Bedzie potrafit korzystat z narzedzi utatwiajqgcych efektywne
prowadzenie wymian w ustepstwach oraz kontrole optacalnosci
negocjacji.

@ W trakcie kursu uczestnik otrzyma pakiet narzedzi negocjacyjnych:

4 punkty kontroli prowadzonych negocjaciji

Arkusze przygotowania do procesu negocjacji

Metody i sposoby prowadzenia negocjacji, dopasowane do kontekstu
Macierz szachowa utatwiajgca kontrole wymiany ustepstw

Zestaw technik ofensywnych i defensywnych

Techniki finalizujgce negocjacje

@ Po ukoniczonym kursie uczestnicy otrzymujg:

1. Komplet materiatéw (prezentacja w formacie pdf, materiaty
zawierajgce teksty zrédtowe odnoszqce sie do omawianych zagadnien,
linki do literatury, skrécone materiaty — praktyczny przewodnik
poprowadzenia negocjacji).

2. Certyfikaty potwierdzajgce gotowosé do prowadzenia negocjacji pod
kontrolg.

Po ukoriczonym kursie firma otrzymuje:

Raport opisujgcy m.in.: osiggniecie zatozen kursu, wskazéwki utatwiajgce
wdrozenie nowych umiejetnosci, sposobéw pracy.

Prowadzqgcy: Andrzej Domagata




