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TRENING: Sprzedaz magnetyczna

@ Po skoriczeniu kursu uczestnik:

o Bedzie wiedziat jak efektywnie przygotowaé sie do sprzedazy
korzystajgc z narzedzi nowoczesnej sprzedazy.
Bedzie potrafit rozbudzi¢ zainteresowanie klienta.
Bedzie znat metody zwiekszania swojej wiarygodnosci.
Bedzie znat sposoby radzenia sobie z roszczeniami, watpliwosciami
i obiekcjami klienta.

@ Uczestnik otrzyma narzedzia do prowadzenia efektywnej sprzedazy:

Mapa empatii klienta, mapa podrézy klienta
Historie sukcesu

Sufler rozmowy handlowej

Techniki wywierania wptywu na klienta
Techniki finalizacji rozméw

Reguty i zasady prospektingu

@ Po ukoriczonym kursie uczestnicy otrzymujg:

1. Komplet materiatéw (prezentacja w formacie pdf, materiaty
zawierajgce teksty zrédtowe odnoszgce sie do omawianych zagadnien,
linki do literatury, skrécone materiaty - praktyczny przewodnik do
prowadzenie rozméw handlowych z klientami).

2. Certyfikaty potwierdzajqgce gotowosé do stosowania narzedzi
sprzedazy.

Po ukoniczonym kursie firma otrzymuje:

Raport opisujgcy m.in.: osiggniecie zatozen kursu, wskazéwki utatwiajgce
wdrozenie nowych umiejetnosci, sposobow pracy.

Prowadzqgcy: Andrzej Domagata




